
 

EXPORT SPECIALIST  

„Pomagamy ludziom i organizacjom na całym świecie odzyskać 

czas na rzeczy ważne. Naszą misję realizujemy poprzez 

kompleksowe, partnerskie rozwiązania handlowe, marketingowe 

i logistyczne w obszarze FMCG.” 

 

  GŁÓWNE ZADANIA:  

 Pozyskiwanie nowych klientów oraz współpraca z 
dotychczasowymi kontrahentami firmy 
 Realizowanie indywidualnych planów sprzedaży 
 Negocjowanie warunków współpracy 
 Przygotowywanie ofert handlowych, analiz i raportów 
 Obsługa formalna oraz nadzór nad  prawidłową realizacją 
zamówień 
 

 
NASZE OCZEKIWANIA: 

 Przynajmniej roczne doświadczenie handlowe 

 Znajomość języka angielskiego /hiszpańskiego /francuskiego 

/włoskiego /arabskiego /chiński ego/ rosyjskiego na 

poziomie bardzo dobrym  

 Umiejętność negocjowania i prowadzenia rozmów 

handlowych 

 Nastawienie na realizację wyników sprzedażowych 

 Samodzielnością oraz bardzo dobra organizacja czasu pracy 

 Chęć podejmowania wyzwań oraz rozwoju zawodowego 

 

 

 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
         


